EINLADUNG ZUM SEMINAR

Donnerstag, 27.06.2024

~—~22] 14:00 - 19:30
@E Glockenhof Zurich

Zukunft Ruhestand?
Zukunft Selbstandigkeit?

Wer sich als Inhaberin oder Inhaber einer Zahnarztpraxis
aus dem aktiven Berufsleben zurtickziehen will, mdchte
das Lebenswerk in gute Hande legen und mit dem
Praxisverkauf einen angemessenen Erlos erzielen. Fur
junge, ambitionierte Zahnarztinnen und Zahnarzte
wiederum kann die Aussicht auf die Ubernahme einer gut
laufenden Zahnarztpraxis entscheidend sein, um den
Schritt in die Selbstandigkeit zu wagen. Dies mit der
Absicht, sich bei vergleichsweise geringem Risiko
unternehmerische Freiheit zu verschaffen.

Allerdings will der Handwechsel einer Zahnarztpraxis
sorgfaltig geplant und gut vorbereitet sein. Ein brisantes
Thema fur beide Seiten ist die Berechnung des
Unternehmens- und des Ertragswerts der Zahnarztpraxis.
Aus Verkaufersicht ist es beispielweise wichtig, ob ein
steueroptimierter Verkauf moglich ist, wahrend fur die
Kauferin oder den Kaufer die Finanzierung im Vordergrund
steht. Des Weiteren gibt es eine ganze Reihe rechtlicher,
steuerlicher und versicherungstechnischer Aspekte, die zu
berlcksichtigen sind.

Wie lasst sich erreichen, dass der Handwechsel zu einer
Win-win-Situation flhrt? Antworten auf die zentralen Fragen
rund um die Ubergabe und die Ubernahme einer
Zahnarztpraxis liefern Innen Expertinnen und Experten aus
verschiedenen Fachdisziplinen. Zudem bietet Ihnen das
Seminar Gelegenheit, Kontakte mit verkaufs- respektive
kaufwilligen Kolleginnen und Kollegen zu knupfen.

Reservieren Sie jetzt den
Seminartermin vom 27. Juni 2024
und melden Sie sich an:
www.zakag.ch/zak-de/meine-
weiterbildung
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Kosten

Eroffnung

Wechsel des Besitzers einer Zahnarztpraxis:
Alles, was man wissen muss

Dr. Hansruedi Federer - Inhaber

Thomas Naef - Partner Unternehmensnachfolge
Federer & Partners

Rechtliche und steuerliche Aspekte im
Zusammenhang mit einer Praxisiibergabe
Martin Brenner - eidg. dipl. Steuerexperte
Brenner Treuhand

Kaffeepause

Versicherungen und Vorsorge bei einer
Praxisiibergabe

Lukas Studer - KMU Spezialist / Okonom
AXA Generalagentur Olten

Finanzierung einer Zahnarztpraxis

Edith Lisibach-Schefer - Vizedirektorin
Corinne Meier - Handlungsbevollmachtigte
Aargauische Kantonalbank

Outsourcing des Honorar-Managements
Andras Puskas - Geschaftsflhrer
Zahnarztekasse

Abschluss und Ubergabe der Zertifikate

Apéro Riche und Networking

Die Teilnahmegebuhr betragt CHF 149.00.

Anerkennung als Fortbildungsstunden
Die Veranstaltung wird mit einer Dauer von 3,5 Stunden

als Fortbildungszeit anerkannt. Diese Fortbildungszeit
entspricht den geltenden Richtlinien.

Programmanderungen vorbehalten.
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